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Handelen binnen Europa
TAAK 1
KENNISMAKENMET INTERNATIONALE HANDEL

Opdracht 1 Leerdoelen
Lees de leerdoelen.

In deze taak:
1. ontdek je wat een junior manager internationale handel doet.

In deze taak leer je:
1. wat internationale handel is.

Opdracht 2 Wat weet je al?
a. Je weet vast al meer van internationale handel dan je denkt. Bekijk de woordwolk. Omcirkel de

woorden die je al kent.

b. Welke drie woorden ken je niet? Zet ze in de tabel. Zoek de betekenis van de woorden op internet.

BetekenisWoord
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BetekenisWoord

c. Heb jij wel eens iets uit het buitenland gekocht? Bijvoorbeeld via internet? Ja / Nee,
namelijk:

Opdracht 3 Handel

Alsmensenof bedrijvenproductenof diensten kopen en verkopen, noemenwedat handel. Als partijen
uit verschillende landen producten en diensten kopen en verkopen, noemen we dat internationale
handel. Er werken veel mensen in de internationale handel.

Wat is internationale handel?
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Opdracht 4 Vacature
a. Wat weet je nog van het werk van een inkoper? Maak een woordwebmet minimaal tien begrippen

uit de logistiek.

Vacature ambitieuze inkoper
De retailwereld is de afgelopen jaren enorm veranderd. Terwijl sommige winkels sluiten, worden er
nieuwe, moderne en unieke formules geopend. Fysieke winkels worden gecombineerd met online
winkels en de beleving in de fysieke winkel is nog nooit zo belangrijk geweest. De focus ligt op een
goede prijs-kwaliteitverhouding en snelle service.

We zijn op zoek naar een ambitieuze inkoper die een volgende stap in zijn carrière wil zetten. Samen
met projectleiders en sales doorloop je het inkoopproces, van oriëntatie tot nazorg, onder de leiding
van de Supply Chain Manager.

Werkzaamheden:
• Oriëntatie op de nationale en internationale markt om nieuwe leveranciers te selecteren.
• Offerteaanvragen bij bestaande en/of nieuwe leveranciers uitzetten, monitoren en verwerken.
• Prijsonderhandelingen voeren en inkoopbesparingen realiseren.
• De inkoopbehoefte bepalen met behulp van het MRP(maximum retail price)-systeem.
• Bestellingen plaatsen, registreren en opvolgen.
• inkoopfacturen controleren.
• Inkoopgerelateerde data in het MRP-systeem up-to-date houden.
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Opleiding en ervaring:
• Relevante hbo-opleiding.
• Minimaal 3 jaar aantoonbare werkervaring in inkoop.
• Bij voorkeur in het bezit van Nevi 1- en 2-certificering.
• Beheersing van de Engelse en Duitse taal in woord en geschrift.
• Goede kennis van Windows en MS Office, kennis van Exact is een pré.

Persoonskenmerken:
• Technisch inzicht en affiniteit met winkelinrichting.
• Onderhandelaar, accuraat, communicatief, stressbestendig en zelfstandig.
• Klantvriendelijke en commerciële instelling.

Wat wij bieden:
• Uitdagende en zelfstandige functie.
• Doorgroeimogelijkheden.
• Prima secundaire arbeidsvoorwaarden.
• Voltijds dienstverband.

b. Lees de tekst van de vacature door. Wat zijn de taken van de inkoper?

Opdracht 5 Werken in de internationale handel
Bekijk Film Junior manager internationale handel.

a. Welke taken heeft een Junior manager internationale handel (assistent-manager internationale
handel)?
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b. Welke dingen doet Sebastiaan zoal?

c. Welke vaardigheden (skills) heb je nodig als je dit werk wilt doen?

Opdracht 6 Junior manager internationale handel

Junior manager internationale handel
Dembo-opleidingJuniorManager InternationaleHandel is gerichtophetontwikkelenvanvaardigheden
en kennis in de internationale handelssector. Het is een opleiding op niveau 4, die meestal drie jaar
duurt. Tijdens de opleiding leer je onder andere over internationale marketing, import en export,
douanezaken en logistiek. Je ontwikkelt ook communicatieve vaardigheden en leert omgaanmet
verschillende culturen.
Om toegelaten te worden tot deze opleiding heb jeminimaal een diploma op vmbo-niveau nodig, met
bij voorkeur een economisch profiel. Tijdens de opleiding loop je stage ompraktijkervaring op te doen
in de internationale handelssector.

Na het vmbo ga je een vervolgopleiding doen. Als je op het mbo de opleiding MBO Junior manager
internationale handel gaat doen dan leer je alles over internationale handel.
a. Op welk niveau doe je deze opleiding?

b. In de internationale handel moet je respect tonen en kennis hebben van andere talen en culturen.
Vind jij jezelf intercultureel? Ja / Nee
Leg je antwoord uit.

c. In de internationale handel moet je commercieel gevoel hebben. Vind jij jezelf commercieel? Ja /
Nee
Leg je antwoord uit.

d. Erwerkenveelmensen inde internationalehandel. Ken jij iemanddieals inkoper inde internationale
handel werkt? Ja / Nee

Misschien kun je eens een dagje meelopen of heeft die persoon een stageplek voor je.
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TAAK 2
IMPORTEREN EN EXPORTEREN

Opdracht 1 Leerdoelen
Lees de leerdoelen.

In deze taak:
1. maak je een poster over een handelspartner van Nederland.

In deze taak leer je:
1. wat importeren en exporteren zijn
2. Welke landen de belangrijkste handelspartners van Nederland zijn
3. dat de geografische ligging van Nederland een positieve invloed heeft op het importeren en

exporteren van goederen en diensten.

Opdracht 2 Importeren
Internationale handel gaat over importeren en exporteren.
a. Wat is importeren?
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b. Noem drie redenen om te importeren. Leg je antwoord uit.

1.

2.

3.

Opdracht 3 Exporteren
a. Wat is exporteren?

b. Wat exporteert Nederland zoal?

c. Wat is de reden om te exporteren? Leg je antwoord uit.

Opdracht 4 Wat exporteren we?

Belangrijke exportproducten zijn
machines en apparatuur. Nederland is
een land dat veel technologische
ontwikkelingen heeft en wemaken
hoogwaardigemachines.Dezemachines
worden over de hele wereld gebruikt.
Nederland exporteert daarnaast
bloemen,plantenenvoedingsmiddelen.
De Nederlandse zuivelproducten, zoals
kaasenmelkpoeder, zijnbekend.Andere
exportproductenzijnvlees, groentenen
fruit.
Nederland staat ook bekend om zijn
chemische producten, die hun weg

vinden naar de farmaceutische industrie, de kunststofindustrie en de verfindustrie in het buitenland.
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Bekijk de grafiek.
In totaal exporteerde Nederland in 2021 voor 798 miljard euro.

Welke bedrijfstak van de top zes exporteerde het meest?

Welke bedrijfstak exporteerde het minst?

Opdracht 5 Wat importeren we?

Nederland importeert verschillende producten uit andere landen, omdat we niet alles zelf kunnen
produceren en om consumenten in Nederland een divers aanbod te bieden.
Een van de belangrijkste dingen die Nederland importeert, is ruwe olie. Olie is een brandstof die nodig
is om auto's, vliegtuigen enmachines te laten werken. Nederland heeft zelf geen oliebronnen.
Nederland importeert ook veel elektronica en apparaten. Bijvoorbeeld smartphones, televisies en
computers. Dezewordenvaakgeproduceerd in landen zoalsChina, Japan, Zuid-KoreaendeVerenigde
Staten.
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